Altia

‘Los resultados del ejercicio
2012 son sustancialmente
mejores que los del ejercicio
anterior. Con una cifra de
ventas de 28,34 Mn, el EBITDA
ha alcanzado los 4,45 Mn y el
beneficio neto los 2,49 Mn’

Estimado inversor:

Los resultados del ejercicio 2012 que se van a presentar
a la Junta general ordinaria son sustancialmente mejores
que los del ejercicio anterior. Con una cifra de ventas de
28,34 Mn, el EBITDA ha alcanzado los 4,45 Mn y el benefi-
cio neto asciende a 2,49 Mn. En términos de rentabilidad,
los resultados estan en la linea de los que tradicionalmen-
te la Compaiia ha obtenido.

Apuntaba el ano pasado que, pese al pequefio retroceso
en los beneficios de 2011, se habian adoptado medidas en-
caminadas a la contencion del gasto y a la potenciacion de
nuevas lineas de negocio. También sefalaba que el segui-
miento que haciamos del desarrollo de esas medidas nos
indicaba una tendencia positiva en ingresos y beneficios.
Esa tendencia se ha confirmado en 2012, pero el analisis
que debemos hacer del momento en que se encuentra la
economia espanola y las incertidumbres con las que nos
encontramos dia a dia, nos obligan a ser prudentes en
nuestras valoraciones.

La satisfaccion logica de presentar una notable Cuenta de
Resultados y un Balance solido y saneado no me impide
advertir que detras de esos estados contables sigue ha-
biendo partidas y unidades que presentan debilidades y
que, desafortunadamente, ciertos modelos que estan en
la actualidad en cuestion, van a seguir estandolo y sin vi-
sos de que la situacion vuelva a ser en algun momento
futuro la misma que en los momentos previos a la recesion
economica. No podemos permitirnos actuar como si los
servicios y sectores en los que Altia ha destacado en el pa-
sado y que han cimentado su crecimiento (especialmente
el desarrollo de software a medida y el sector de las Admi-
nistraciones Publicas) fueran a recobrar su vitalidad y los
margenes obtenidos en el pasado retornen tras un periodo
de recesion mas o menos largo. Pensamos que no sera asi.
Por ello ya iniciamos la busqueda de nuevos modelos. En
esa busqueda se han dado pasos que ya fructifican y dare-
mos otros mas.
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‘Se cierra el ciclo temporal que
Altia empled para proyectar

el Plan de Negocio 2010-2012
presentado con motivo de

su incorporacion al Mercado
Alternativo Bursatil y que se
ha cumplido en sus principales
magnitudes: ventas, beneficio
neto, EBITDA’
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Son ya una importante realidad las lineas de negocios de
servicios asociados al cloud computing que se prestan des-
de nuestro Data Center y los nuevos contratos de mayor
volumen y duracion. Pero el recorrido es todavia largo y
no podemos pararnos en lo ya logrado. Tampoco abando-
namos ni mucho menos los servicios y negocios que pode-
mos identificar como tradicionales, aunque perseguimos
nuevos mercados y nuevos clientes.

Con el sector incurso en una tendencia a la concentra-
cion y al aumento de tamano para competir en ciertas
cuentas y ciertos proyectos, en 2013 se ha ejecutado un
importante movimiento con la adquisicion de Exis-TI. Esta
operacion pertenece formalmente a un afio distinto al del
de los resultados que se presentan, pero a esta fecha ya
se ha producido y confirma que Altia sigue esa tendencia.
Sin embargo, el deseo del crecer en tamano de activo y
de ingresos no es un dogma por si mismo para Altia. Somos
coherentes con nuestros planteamientos y nuestra obliga-
cion es gestionar esa inversion para que no sélo comple-
mente nuestra oferta, sino que contribuya a mantener, e
incluso mejorar, la rentabilidad conjunta de la Compaiia.

Con una perspectiva temporal mas amplia, los resultados
de 2012 cierran el ciclo temporal que Altia empleod para
proyectar el Plan de Negocio 2010-2012 que presento con
motivo de su incorporacidn al Mercado Alternativo Bursatil.
El Plan puede darse por cumplido, con una mejora en las
principales magnitudes (Ventas, Beneficio Neto, Ebitda) y
me remito a la informacion que se publica en nuestra web
y en la web del MAB para conocer los detalles. En 2010
teniamos una idea de los que podiamos hacer, aunque la
intensidad y duracion de la recesion han desbaratado al-
guna de (as proyecciones. No obstante, puedo afirmar que
Altia ha reaccionado de forma adecuada con la variacion
en el mix de negocio, la internacionalizacién, la consoli-
dacion de ventas recurrentes con mayores contratos a mas
largo plazo y con los ajustes del gasto, de manera que el
Plan se ha cumplido. Puedo afirmar que tras este perio-
do la Compaiiia se encuentra preparada para continuar su
crecimiento en los préximos anos.
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‘Se propone el pago de un
dividendo de 10 céntimos por
accion, lo que supone un pay-out
del 27,55%’

La atencion a la rentabilidad, esta vez del inversionista,
es la que lleva a proponer el pago de un dividendo de
687.818,50 euros (10 céntimos por accidén), que supone
una cifra muy interesante en comparacion con lo que se
ofrece en el mercado en estos momentos, pero que al mis-
mo tiempo representa un prudente pay-out del 27,55%.
Con ese dividendo se ha pretendido retribuir a los inverso-
res que confian en Altia, contribuir en la medida de nues-
tras posibilidades a hacer atractivo el MAB -que seguimos
considerando idonec para la captacién de recursos para
empresas de distintos perfiles- y, finalmente no apartarse
de una de las tradiciones de la casa: la politica de auto-
financiacion, que ha cimentado la vida de Altia desde su
nacimiento y que nos puede facilitar la busqueda de opor-
tunidades de crecimiento y de negocio.

Sin olvidar el deseéo que manifestamos siempre que la oca-
sion nos lo permite de que la situacion economica de este
pais remonte y mejoren las circunstancias personales de
todas las personas, les saludo muy cordialmente.

Presidente d7 Consejo de Administracion.



